T-E TROLLER

COATING SECRET

Business Development & Sales Manager

«World’s most precise coating dies” — Mit Schweizer Pioniergeist sind wir seit Gber 60 Jahren Vorreiter in der

Entwicklung und Produktion von vordosierten Beschichtungsdusen.

Unsere Disen finden weltweit in unterschiedlichen Geschéftsfeldern wie Papier streichen, Veredelung und

Elektronik ihre Anwendung. Unser Hauptsitz ist in Murgenthal, hier beschéftigen wir rund 30 Mitarbeiter.

lhre Aufgabe

Systematische und aktive Marktbearbeitung im Bereich Beschichtungssysteme

Akquisition von Neukunden und Erschliessung neuer Marktpotenziale

Selbstandige Betreuung und Weiterentwicklung von Schlisselkunden

Durchfihrung technischer Abklarungen und Beurteilung der Machbarkeit von Kundenanfragen
Ausarbeitung innovativer und kundenspezifischer Lésungen in Zusammenarbeit mit internen Fach-
stellen

Pflege, Gestaltung und Weiterentwicklung langfristiger Kundenbeziehungen

Identifikation und Entwicklung neuer Markte, Anwendungen und Geschéftsfelder

Beobachtung und Analyse von Markt-, Technologie- und Wettbewerbsentwicklungen sowie Ablei-
tung entsprechender Geschaftsmdglichkeiten

Ermittlung und Analyse von Markt-, Kunden- und Produktanforderungen

Unterstutzung im Bereich Produktmanagement und bei der Weiterentwicklung des Produktportfolios
Unterstutzung bei der Erstellung und Weiterentwicklung von Marketing- und Verkaufsunterlagen
Organisation und Teilnahme an Messen, Ausstellungen und Kundenveranstaltungen

Ausarbeitung von Kundenlésungen sowie Erstellung und Nachverfolgung von Angeboten
Betreuung und Unterstitzung des internationalen Vertriebspartnernetzwerks hinsichtlich Verkaufs-
férderung, Technologievermittlung und Kundenbetreuung

Verantwortung far die Erreichung der vereinbarten Umsatz- und Verkaufsziele in den zugeordneten
Markten und Kundensegmenten

Reisetatigkeit vorwiegend in den Zielmarkten Europa, Asien und USA sowie bei Bedarf in weiteren
Markten

Unterstutzung der Geschaftsleitung bei der strategischen und operativen Weiterentwicklung des Un-
ternehmens
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lhre Fahigkeiten

Abschluss als Maschineningenieur BSc/MSc oder vergleichbare technische Ausbildung
Mehrjahrige Erfahrung im internationalen Vertrieb von Investitionsgitern oder Industriemaschinen
Nachweisbare Erfolge im Business Development und in der Neukundengewinnung

Ausgepragtes technisches Verstandnis sowie die Fahigkeit, komplexe Lésungen kundenorientiert zu
vermitteln

Sicheres und professionelles Auftreten sowie ausgepragte Kommunikationsfahigkeit
Ausgepragtes Verhandlungs- und Abschlussgeschick

Stilsicheres Deutsch sowie verhandlungssicheres Englisch in Wort und Schrift

Selbstandige Arbeitsweise kombiniert mit ausgeprégter Teamorientierung

Hohes Mass an Eigeninitiative, Belastbarkeit und Zuverlassigkeit

Bereitschaft zu internationaler Reisetatigkeit von ca. 50 %

Unternehmerisches Denken und Handeln

Unser Angebot

Eine vielseitige und verantwortungsvolle Tatigkeit mit grossem Gestaltungsspielraum

Die Mdglichkeit, die Zukunft eines international tatigen Technologieunternehmens aktiv mitzugestal-
ten

Direkte Zusammenarbeit mit der Geschéaftsleitung

Motiviertes, dynamisches und engagiertes Team

Attraktive Anstellungsbedingungen und flexible Arbeitszeiten

Kurze Entscheidungswege und flache Hierarchien

Internationale Kundenkontakte sowie spannende Reisetéatigkeiten

Traditionelle Firmenanlasse und ein kollegiales Arbeitsumfeld

Haben wir Interesse geweckt?

Dann freuen wir uns auf lhre Bewerbung.
Kontaktperson: Maick Nielsen, CEO, maick.nielsen@tse-coating.ch, +41 62 917 70 40
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